THEME BATIMENT COMPARATIF

ACTIVITE : PROPOSITION COMMERCIALE

L'ensemble des activités étudiant sera réalisé par groupe de 2
	OBJECTIF 1
	ANALYSER LE PROJET 

	Description activités
	- Exposé des intentions et des objectifs (professeur 0,25 h)
- Exposé sur la situation de la proposition commerciale dans un marché de travaux (professeur 0,25 h)

Nommer les pièces, les matériaux.
Schématiser les détails techniques : bas de pente, faîtage, pignon ...
- prise de connaissance rapide du dossier technique par les étudiants (0,25 h) 

- exposé construction bois (dossier ressources prof, extraire les clichés utiles) (professeur 1,5 h)

- réalisation des schémas (0,5h)

	Ressources
	- Dossier technique

- Exposé : marchés de travaux

- Exposé charpente traditionnelle (voir dossier ressource)
- Exposé approche de la charpente industrielle (voir dossier ressource)

	Pré-requis
	

	Exigences - particularités
	


	OBJECTIF 2
	REALISER LES METRES (AVANT METRE) ET LES DEBOURSES MATIERE

	Description activités
	Quantifier la matière - Déterminer le déboursé matière.

- Exposé métré / devis (0,50 h) 

- Présentation des feuilles COCH DEVIS (0,25h), utilisation des données
- réalisation des métrés (1 h en cours, travail "maison pour finir) + aide à l'organisation du métré (au cas par cas)

	Ressources
	- Dossier technique

- Exposé métré / devis

- COACH DEVIS

	Pré-requis
	

	Exigences - particularités
	


	OBJECTIF 3
	EVALUER LES TEMPS - REALISER LES DEBOURSES MAIN D'OEUVRE 

	Description activités
	Etablir la procédure de réalisation des travaux : chronologie, besoins en ressources (matériel, personnel), recherche des temps (base de données).

- Exposé métré / devis suite (0,50 h) 

- Etablir sur feuille (document de travail)  la procédure simplifiée de réalisation (1h) 

Etablir le déboursé Main d'Oeuvre 

- Présentation des feuilles COCH DEVIS (0,25h) suite
- Etablir les déboursés MO (1 h en cours, travail "maison" pour finir) + aide à l'organisation du déboursé (au cas par cas)

	Ressources
	- Dossier technique

- Exposé métré / devis : PPT + mind view
- Cours Métré Devis (trace écrite)
- COACH DEVIS

- Document de travail  procédure

	Pré-requis
	

	Exigences - particularités
	


	OBJECTIF 4
	ETABLIR LES DEVIS 

	Description activités
	Finaliser les devis des différents bâtiments 

- Exposé/questionnement : techniques de prise en compte des frais généraux, bénéfices et aléas, TVA...

- Présentation des feuilles COCH DEVIS (0,25h) suite

- Finaliser les devis (1 h en cours, travail "maison" pour finir)

	Ressources
	- Dossier technique

- Exposé métré / devis : PPT + mind view

- Cours Métré Devis (trace écrite)

- COACH DEVIS

	Pré-requis
	

	Exigences - particularités
	Rendre le classeur excel des devis (travail noté)


	OBJECTIF 5
	COMPARER LES DEVIS + PREPARER UN EXPOSE ORAL COURT 5min + REALISER L'EXPOSE

	Description activités
	Déterminer les critères de comparaison 

- Exposé/questionnement par le professeur : lister les critères possibles (prix global, prix/m²/SH, quantité matière, temps, coût matière, esthétique intérieure, évaluer la pertinence de tel ou tel critères.
- Présenter sous forme graphique (camemberts, histogrammes, autres schémas) les critères retenus

Préparer l'exposé 

- Exposé/questionnement :  idées clefs

. on dit souvent que communiquer c'est  avoir quelque chose à dire et  savoir comment le dire

. Parole, diction, attitude gestuelle
(max 0,50 h)

- Préparer l'exposé (1h, travail "maison")

Réaliser l'exposé

- Réaliser l'exposé devant professeur (exposé 5 à 10 min, évaluation et commentaires professeur 5 min) passage par groupe de 2.


	Ressources
	- Dossier technique

- Résultats devis

	Pré-requis
	

	Exigences - particularités
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